
工作经历
私人银行投资顾问（先后做过客户经理、产品经理） 兴业银行股份有限公司西安分行 2022年1月-至今

分行工作：

1.负责高净值客户的陪谈面访工作（营销、检视、需求挖掘、亏损维护、服务体系介绍等）；

2.负责分行私人银行产品、宏观市场、服务信托等业务的培训工作；

3.负责私人银行产品的组织发售、业务宣传、营销推动等相关工作（理财、公募、私募、信托等）；

4.负责宏观市场和资产配置及产品策略研究，制定分行产品配置统一策略，

5.负责家族办公室业务的推动和持营工作（家族信托、保险金信托、债券信托等）；

6.负责私人银行资本市场业务推动；

7.负责大型客户沙龙、讲座等活动的品牌宣传、私行体系等的宣讲工作；

总行工作：

1.总行私人银行部投研团队兴承优选成员，负责总行核心产品池产品遴选和评价工作；

2.总行私人银行部投资产配置委员会委员，负责总行市场观点及产品入池工作；

3.总行私人银行部兴承优选组境外产品组组长，牵头境外全市场产品研究和评价；

4.总行私人银行部私行客户经理认证班评委，主要负责产品部分的评委工作。

管理培训生 兴业银行股份有限公司西安分行 2020年12月-2022年1月

1.从事企业金融客户经理工作。在对公客户经理任职期间，参与多个大型国企融资融券项目，熟悉银行资产业务，参与

企业授信业务、银承业务、债券发行业务，撰写尽调报告，熟悉业务从沟通需求再到成功落地的完整周期，对企业金融

有全面的了解；

2.从事综合柜员、人力资源管理、零售信贷管理工作。熟悉银行整体组织架构、风险把控、合规管理，了解对公、个人

业务办理流程，负责参与银行岗位员工招聘、个人信贷业务，对银行各板块业务有较为熟悉的了解。

3.获兴业银行西安分行年度优秀新员工。

教育经历
阿伯丁大学 苏格兰∙英国

理学（经济学）硕士学位，金融与投资管理 2019 年 7 月-2021 年 1 月

核心课程：经济分析，会计学，公司金融，数量方法，金融实证方法，投资组合管理，财务报表分析

∙在校期间获 2000 磅奖学金；在数量方法、经济分析、投资组合等课程中均获得 A+的成绩。

∙项目经历：基于 Fama- French 的共同基金业绩研究，通过提取 Fama-French 数据库，运用 Eviews 建模进行回归分

析，多角度研究影响共同基金业绩的因子。

湖南科技大学 湖南∙中国

管理学学士学位，工商管理（旅游管理） 2015 年 9 月-2019 年 7 月

核心课程：旅游学，旅游经济学，旅游规划与开发，旅游地理学，旅游人力资源管理，旅游行为学，企业管理

∙在校期间担任班长，曾多次获得校级优秀班干部；曾任军训教官，负责新生军训工作。

∙曾在万豪集团旗下某喜来登酒店实习工作，获该集团优秀实习生。
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