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自我评价 

 多年致力于财富管理，负责产品运营和管理，包括研究分析、业务拓展、市场尽调及客户洞察等 

 熟悉金融市场，对境内外不同投资策略、久期、风险评级的产品有深入认识，充分融入资产配置体系 

 参与多家金融机构的战略转型与产品创新，获得里程碑式的业绩 

 拥有培训、合规、风控与尽职调查等多方面的工作经验 

 目标导向，积极主动，有较强的团体领导力、数据挖掘和分析力、财务管理意识 

工作经历 

宜信公司 产品中心 董事总经理          2021 年 8 月 – 2023 年 5 月 

 负责宜信财富的净值化转型，任职期间产品管理规模由 25 亿提升至近 100 亿 

 落实全产品光谱货架，聚焦标品理财、公/私募基金、境内外股权基金、地产基金 

 赋能高客销售（私行）、宜人优选（互联网）、厚予科技（机构）三大渠道，提供投顾支持，优化投后管理 

 结合宏观研判、策略分析和客户偏好，在市场低谷及震荡期，针对性推进固收资管计划、宽基量化、黑马股基、

雪球衍生品，均录得正收益及跑赢基准 

 建立资产配置与产品策略委员会，统筹协作中后台各部门，达成集团中长期发展目标 

                                                   

中国中金财富证券有限公司 产品中心 执行总经理      2018 年 6 月 – 2021 年 7 月 

 参与中金财富的战略转型，深入前线助力销售，盘活 200 万存量客户，客均 AUM 提升 5 倍，在账时间增加 3 倍，

整体管理规模达 3000 亿 

 进一步满足客户需求，补齐短板，重点开展与银行理财、量化基金及海外管理人合作，增强客户渗透率，同时

发展千万级投资品类—“中国 50”及家族办公室 

 组织协调商务谈判、营销策划、培训路演，实现专业化产品管理 SOP 

 配合集团中长期战略的落地，借助投行优势与行研实力，联动中金香港，整合网点资源，为央企/大型国企/上

市公司提供全方位的解决方案，向财富管理 3.0 转型 

                                                   

中国平安保险（集团）股份有限公司 陆金所事业部 副总经理   2015 年 9 月 – 2018 年 4 月 

 负责陆金所高端客群经营，为 20 万 VIP（AUM≥50 万）客户提供多样化的线上服务，包括资产升级、客户转介、

福利专享等 

 结合互联网特质，联动社交场景，根据大类资产配置金字塔，创建综合金融生活，满足个人和小微企业的需要 

 制定全面的产品管理流程，形成调研-引入-培训-

蠘中国



汇丰银行（中国）有限公司 零售银行及财富管理部 副总裁    2013 年 12 月 – 2015 年 8 月 

 负责零售银行之财富管理产品推动与管理，包括代客境外理财产品（QDII）与国内开放式基金 

 负责搭建中港基金互认平台，分析同业，不仅实现投资策略全覆盖，更建立产品优势高地 

 策划及筹备网上交易平台，曾参与数个集团全球性项目，包括资产配置模型、投资顾问式服务等等 

 专注于投资者教育，凭借实务运作及管理经验，传递“资产配置、风险分散”的中长期投资理念，提高客户整

体满意度和粘性 

                                                   

法国巴黎资产管理（亚洲）有限公司 渠道业务部  高级经理   2006 年 7 月 – 2013 年 11 月 

 负责国内的财富管理业务，拓展与银行、保险、基金、信托等金融机构的海外投资合作 

 负责全球市场的研究及分析，提供广泛的客户服务，包括产品及市场介绍、相关持续营销和客户推介会 

 参与多项国内自营及代客的投资项目，拓展与银行、保险、基金、信托等金融机构的海外投资合作 

 协助全球市场的研究及分析，并与销售人员、投资顾问及分行管理人员进行深入交流                                             

                                                   

 

教育经历 

2018.9~2021.6 复旦大学  管理学院  工商管理  硕士 

2002.7~2006.6 上海大学  国际金融与贸易学院  金融学  学士  


