
 

 董海楠 

教育背景 

2006/09-2010/07              天津师范大学                                        朝鲜语系（本科） 

2010/09-2013/07              北京第二外国语学院                        朝鲜语系语言文学（全日制硕士）      

自我评价 

职业背景: 超过 10 年金融行业工作经验，负责金融证券产品及衍生品的全生命周期管理相关工作，在金融产品设计

与管理领域积累了丰富的实战经验。独立负责衍生品雪球结构产品在全市场从 0 到 1 的设计与发行全流程，负责引入

市场优秀阳光私募基金管理人，包括主导市场尽调，产品规划、团队协调、风险控制及市场推广等各个环节。期间，

培养了自我市场洞察力、战略思维能力和团队协作能力。 

专业技能：擅长结合市场动态与客户需求，制定符合监管要求、应对不同市场环境的产品方案，注重产品差异化及创

新型设计、不断优化投资人体验。熟悉金融产品运营流程和逻辑，具备扎实的金融基础知识、数据分析能力和产品设

计能力。 

资源整合：同合作方均保持良好沟通与互动，可根据公司发展及项目需求快速链接资源。 

工作经验 

2021/08-2023/11              洪泰财富（青岛）基金销售有限责任公司               资本市场部产品总监 

工作内容： 

⚫ 跨部门沟通协作：负责与内外部相关人员及供应商对产品相关条款及细则进行沟通协调确认，监控产品相关各部

门及人员时间节点、推动产品顺利按时上线。 

⚫ 产品管理：负责规划行生品条线产品策略与设计、产品募、投、管、退全生命周期管理。负责产品在销售团队推

动、产品路演，促进销售人员对于产品的理解及产品去化率的提升等相关工作。 

⚫ 运营管理：负责产品运营和管理维护，涉及与标的基金/标的交易方对接、与管理人交易方、托管人进行申赎确认、

估值核对资金指令、产品分红、费用支付、退出分配清算等各环节。 

⚫ 投后管理：负责投资人需求管理、投资人信息维护、制作监管披露文件，向监管部门统信息报送。 

工作成果： 

⚫ 任职期间，单只产品平均募集规模提升 60%，1 年时间，募集规模达近 12 亿元，所负责产品体量占公司整体产

品规模未曾低于 70%。 

⚫ 推出多款衍生品结构产品并通过改良产品结构设计，为公司节省近 1%（非年化）的费用支出，合金额超百万元。 

2021/03-2021/08              陆浦投资管理集团有限公司                           资本市场部产品总监 

工作内容： 

⚫ 产品引入与管理：了解市场趋势、竞品比对及客户需求，为产品策略的引入提供数据支持。基于尽调结果，结合

公司产品策略目标，确立产品定位，引入优质产品策略，负责证券类及衍生品类产品设计及产品募、投、管、退

全生命周期管理、推动。 

⚫ 运营管理：负责产品运营和管理维护，涉及客户需求维护、与标的基金/标的交易方对接、与管理人交易方、托管

人进行申赎确认、估值核对资金指令、产品分红、费用支付、退出分配清算等各环节。 

⚫ 跨部门协作：协同公司内部团队及外部供应商紧密分工合作，监控各部门时间节点，确保产品项目按时、按质顺

利完成。 

进度监督与问题解决: 参与并监督项目各方进度，严格按时间计划推进，一旦发现问题， 及时解决，确保项目按
工作经验（续） 
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2016/06-2021/02              泛海投资基金管理有限公司                   资本市场部产品经理-产品总监 

⚫ 项目引入：负责部门场外行生品结构策略与阳光私募证券管理人的筛选与引入工作，包括发行人及私募管理人的

尽调、引入、上会、产品创设、发行、报备、上架过程中，负责与内外部相关人员对产品相关条款及细则进行沟

通协调确认，监控产品相关各部门及人员时间节点、确保产品顺利按时上线，产品上线后负责公司全员培训及客

户路演、销售推动。 

⚫ 产品管理：负责资本市场产品策略与管理人引入及产品、投、管、退全生命周期管理。 

⚫ 运营管理：负责产品日常跟踪管理、业绩归因分析及产品运营和管理维护，涉及客户需求维护、与标的基金/标的

交易方对接、与管理人交易方、托管人进行申赎确认、估值核对资金指令、产品分红、费用支付、退出分配清算

等各环节。 

工作成果： 

⚫ 2018 年 6 月作为全市场首发机构引入券商雪球结构产品策略，独立专项负责雪球结构产品端的募、投、管、退全

生命周期管理。 

⚫ 任职期间，该系列衍生产品累计募集规模超过 150 亿元，用时 26 个月，为投资人敲出/获利兑付投资人本金规模

超过 100 亿元。实现平均年化收益 15.86%，平均持有期限 3.76 个月。 

⚫ 任职期间，为公司创收超过 1.6 亿元。同时引入黑翼、九坤、慎知资产等知名私募证券基金管理人。 

⚫ 撰写《阳光私募管理人的遴选准入标准制度》文件、修订证券类投资业务相关的公司制度文件。 

获得嘉奖： 

⚫ 获得 2019 年公司“优秀员工”荣誉。 

⚫ 所在资本市场部获得 2019 年公司“优秀部门”荣誉，获得集团“优秀部门”提名。 

2013/07-2016/06             平安信托有限责任公司                                      销售助理-主管 

工作内容： 

⚫ 公司大客户销售支持：负责并配合公司领导做大客户业务。 

⚫ 制定营销方案与计划：负责分公司各部各维度销售数据统计并细化分析，提出建设性意见与方案，促进销售。 

⚫ 业务支持与推动：根据公司重点推动产品，挖掘产品亮点向渠道推动，使得产品去化率最大化。 

⚫ 阳光私募管理人孵化业务：选取业绩表现优异的阳光私募管理人进行平台孵化，负责产品条款洽谈，推动产品上架

销售，任职期间，孵化产品只数超过 5 只，累计规模超 30 亿元。 

技能证书 

⚫ 专业证书：基金从业资格、证券从业资格。 

⚫ 英语水平：大学英语 4/6 级（CET-4/6）。 

⚫ 韩语水平：TOPIK6（最高级）。 

⚫ 计算机水平：熟练运用办公工具 Outlook、Excel、Word、Powerpoint、Wind，完成


